
Ein weiteres Beispiel
KUNDENFEEDBACK NACH EINEM RÄUMUNGSVERKAUF

Lieber Herr Ehlers,

nachdem wir uns entschlossen hatten, das stilwerk in Hamburg 
mit den ersten Verkaufsflächen über 1.600 qm zu verlassen, um 
in die Stadthöfe zu ziehen, haben wir Kontakt zu Ihnen aufge-
nommen und um Unterstützung gebeten.

Bei dieser Aktivität handelte es sich um einen Umzugs-Räu-
mungsverkauf mit der Folge, dass unsere Verkaufsmitarbeiter 
das Tagesgeschäft aufrechtzuerhalten hatten und Sie für den 
Abverkauf der Ausstellungsware die Verantwortung über-
nommen haben.

Dies ist Ihnen mit Ihrem Mitarbeiter Arnd Winkel hervorragend 
gelungen; Sie haben bei beiden Räumungsverkäufen, im Rolf 
Benz Haus von Juli bis August 2021 und in dem von clic Innen-
einrichtung von Oktober 2021 bis Mai 2022 beste Ergebnisse 
erzielt, und dies auch noch zu erfreulichen Margen.

Sie haben die beiden Räumungsverkäufe mit hoher Kompetenz 
und sehr strukturiert abgewickelt und unsere Kunden haben Ihr 
persönliches Engagement sehr geschätzt.

Aus diesem Grunde waren wir sehr froh, dass Sie uns beim 
Neustart in der City von August 2022 bis März 2023 noch beglei-
ten konnten.

Rüdiger Ehlers, vielen, vielen Dank!

Alexander Raab
clic Inneneinrichtung GmbH
Hamburg

www.ehlers-aktionsverkauf.de 

www.ehlers-aktionsverkauf.de

Ein Beispiel zum Einstieg
KUNDENFEEDBACK NACH EINEM RÄUMUNGSVERKAUF

Sehr geehrter Herr Ehlers,

Sie haben sich sehr ehrgeizige Ziele für unseren Räumungsverkauf 
wegen Geschäftsaufgabe gesetzt, und Sie haben Wort gehalten! 
Weil Sie die veranschlagten Umsatzzahlen nicht nur erreicht, son-
dern im positiven Sinne übertroffen haben.

Diese Leistung so abzuliefern, in diesem wirklich herausfordern-
den Möbeljahr, das verdient höchste Anerkennung!

Und es ist auch gerade diese besondere „Ehlers-Mischung“ aus 
Durchsetzungsstärke in der Umsetzung und Ihrer ganz besonders 
menschlich sympathischen Art.

Dies gilt auch speziell für das tolle Ehlers-Team um die Herren Win-
kel & Galkow. Herr Winkel ist ein erfahrener Möbelprofi durch und 
durch und im positiven Sinne eine wahre „Verkaufskanone“. Ein 
toller Planungs-Einrichtungsberater, auch für aufwendige System-
möbel. Herr Galkow verdient unsere höchste Anerkennung, insbe-
sondere dafür, dass er unser Einrichtungshaus so schön und ge-
schmackvoll jeden Tag aufs Neue nachdekoriert hat und dass un-
sere Ausstellung ein so hohes Niveau behalten hat, wie man es 
sich bei einem Räumungsverkauf eigentlich nicht vorstellen kann. 
„Angenehm anders“.

Dieses sensible Gespür von Herrn Ehlers für jeden einzelnen Mit-
arbeiter in dieser besonderen Situation ist einmalig. Ich dachte 
mehrmals an den Roman „Zauberberg“ von Thomas Mann und 
dem Leitmotiv „Befindlichkeit der Menschen“.

Die Ausstellung war während des Räumungsverkaufs durch das 
Ehlers-Team so gepflegt, dass viele Stammkunden gerne spontan 
gekauft haben und nicht den Eindruck von einem Sonderverkauf 
hatten.

Wir möchten uns ganz herzlich bei Ihnen für Ihre wertvolle Hilfe 
bedanken!

Hans-Jürgen & Karlheinz Schmezer
Einrichtungshaus Schmezer
Künzelsau-Gaisbach

Weitere Aussagen zufriedener Kunden finden Sie unter:

www.ehlers-aktionsverkauf.de/kunden

www.ehlers-aktionsverkauf.de 

AKTIONSVERKAUF · BERATUNG

Mobil 0171 – 335 07 80
l

Am Köppcken 1
37127 Barlissen
l

kontakt ehlers-aktionsverkauf.de@
www.ehlers-aktionsverkauf.de

AKTIONSVERKAUF · BERATUNG

VERSPROCHEN!

Abverkauf optimieren.

Liquidität garantieren.

Neukunden gewinnen.
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Neben der strategischen Vorbereitung und organisato-
rischen Durchführung des Projektes übernehmen wir auch 
die komplette Planung und Umsetzung der begleitenden 
Werbemaßnahmen. In enger Zusammenarbeit mit einer 
darauf spezialisierten Werbeagentur kommen erprobte 
und in der Vergangenheit erfolgreiche Maßnahmen zum 
Einsatz, die bei Bedarf flexibel auf Ihre individuellen 
Wünsche angepasst werden können – stets mit Blick auf 
Effizienz, Reichweite und Wirkung.

Die Kombination aus langjähriger Erfahrung im Handel und 
professionellem Marketing gewährleistet maximale Reich-
weite und gezielte Kundenansprache – ein wesentlicher 
Erfolgsfaktor für jede Verkaufsaktion.

Werbung und Marketing
GEZIELTE AUFMERKSAMKEIT FÜR IHRE VERKAUFSAKTION

AKTIONSVERKAUF · BERATUNG

Vor Beginn entwickeln wir ein speziell auf Ihr Unternehmen 
abgestimmtes „Drehbuch“. Dieses gibt Ihnen Transparenz 
und Planungssicherheit. 

Unser Team, das jahrzehntelange Erfahrung im hoch-
wertigen Möbelhandel besitzt, lässt in der besonders hek-
tischen Zeit Ihres Aktionsverkaufs die kompetente Beratung 
und die Wertschätzung Ihrer Stammkunden nicht außer 
Acht, damit Ihr guter Ruf auch nach der Verkaufsaktion wei-
ter Bestand hat.

Aktions-, Räumungs- und Insolvenzverkäufe  bedingen eine 
abgestimmte Handlungsweise und ein zielgerichtetes Ver-
halten. Die Erfahrung zeigt, dass vieles wirklich anders läuft 
als Sie es bisher gewohnt sind! Besonders ein Räumungsver-
kauf bei Beendigung eines Geschäftsbetriebes folgt einer 
komplett eigenständigen „Dramaturgie“.

Wie können wir Sie bei Ihrem Räumungsverkauf maßgeb-
lich unterstützen? Die folgenden Punkte geben Ihnen einen 
ersten Überblick über unsere Dienstleistungsangebote.

www.ehlers-aktionsverkauf.de www.ehlers-aktionsverkauf.de 

Zufriedene KundenIndividuelle Abstimmung
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Beispiel Räumungsverkauf
GANZ AUF IHRE WÜNSCHE UND GEGEBENHEITEN ABGESTIMMT EIN ERSTER ÜBERBLICK

Augsburg
Nill Wohnen

Bad Kreuznach
Einrichtungshaus Holz

Bamberg
Müller 7
l    
Biberach an der Riss
Heinzel Einrichtungen

Bochum
arcus Natürlich Wohnen

Bremen
Betten Heise
Einrichtungshaus Deters
Ullmann Einrichtungen

Dresden
Villa Salzburg Wohnkonzept

Essen
Einrichtungshaus 
Blennemann

Ettlingen
HAUG Wohn-Design

Flein / Heilbronn
PS studio by Vera Foitzik

Frankfurt
Einrichtungshaus Helberger
Stilforum Peter Leu

Hamburg
Clic Inneneinrichtung
Giesen Raumprägung

Herford
Böger Wohnwelt

Ingolstadt
Einrichtungshaus Link
Ridder Einrichtungen

Karlsruhe
Domicil Einrichtungshaus
Markstahler & Barth

Kiel
Einrichtungshaus Roos

Köln und Düsseldorf
Pesch Wohnen
l    
Künzelsau
Einrichtungshaus Schmezer
l    
Lübeck
Möbel Reese
l        
Münster
Domicil Einrichtungshaus
Rincklake van Endert 

Nürnberg
Reim - Die Raumgestaltung

Oldenburg
Einrichtungshaus Rosenbohm
Trendwende …natürlich einrichten

Pforzheim
Schweizer Wohnen & Objekt

Ravensburg
Maurer Wohnen

Regensburg
Zankl Wohnkultur

Reutlingen
Wohndesign Werner Enzmann

Stuttgart
Schildknecht Einrichtungen

Trier
Fesser Einrichtungen

Wuppertal
Einrichtungshaus Pasche

Analyse der Ist-Situation in Ihrem Unternehmen.

Fixierung einer gemeinsamen Zielvereinbarung für 
Ihren Räumungsverkauf.

Vorbereitung und Entwurf der gesamten Werbe- 
und Marketingaktivitäten.

Individuelle Abstimmung auf Ihr Erscheinungsbild 
(kein „Überstülpen“ von austauschbaren Konzepten).

Beschaffung von gut verkäuflicher Konsignationsware; 
ohne wirtschaftliches Risiko für Sie.

Einweisung Ihrer Mitarbeiter in die inhaltlichen Be-
sonderheiten bei einem Räumungsverkauf.

Vorbereitung und Durchführung einer sogenannten 
„zweiten Welle“ (zeitliche Verlängerung des Räu-
mungsverkaufes).

www.ehlers-aktionsverkauf.de 

Ich möchte sehr gern mit Ihnen persönlich über diese 
Thematik sprechen und ich freue mich auf Ihren Anruf! 
Sie erreichen mich unter Mobil: 0171 – 335 07 80 

Mit freundlichen Grüßen

Ihr 
Rüdiger Ehlers

www.ehlers-aktionsverkauf.de/referenzen
Weitere zufriedene Kunden finden Sie auf unserer Internetseite:
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